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hier mit uns auf alle Prüfungsthemen gut vorbereitet. 
 

	
   1	
  

Lösungen 

 
Kalkulationen 

1. Aufgabe (5 Punkte)  
 
Als Mitarbeiter im Einkauf der Marktplatz GmbH gehört der Angebotsvergleich zu Deinen Aufgaben. 
Dir liegen drei Angebote für eine neue, hochwertige Gesichtscreme vor und Du wurdest gebeten zu 
entscheiden, welches Angebot am günstigsten für die Marktplatz GmbH ist. Ermittle anhand der 
Bezugskalkulation die Bezugspreise für jedes Angebot und entscheide, welches Angebot gewählt 
werden soll. Runde dabei auf zwei Stellen hinter dem Komma. 
 
1. Angebot 

Warenbezeichnung 
 

Gesichtscreme high 
 
 

Preis / Stk. 
25,60 € 
 

 
Rabatt 9 % 
 
Skonto 4 % 
 
Transportkosten / Stk. 0,50 € 

 
2. Angebot 

Warenbezeichnung 
 

Gesichtscreme-deluxe 
 
 

Preis / Stk. 
23,40 € 
 

 
Rabatt 12 % 
 
Skonto 1,5 % 
 
Transportkosten / Stk. 0,80 € 

 
3. Angebot 2. 

Warenbezeichnung 
 

Gesichtscreme-deluxe 
 
 

Preis / Stk. 
28,20 € 
 

 
Rabatt 12% 
 
Skonto 6% 
 
Transportkosten / Stk. 0,95 € 
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Angebotsvergleich / 
Bezugskalkulation 

der Markplatz GmbH 
 
 

Kategorie Angebot 1 Angebot 2 Angebot 3 

Listeneinkaufspreis 25,60 € 23,40 € 28,20 € 

- Lieferantenrabatt 2,30 € 2,81 € 3,38 € 

= Zieleinkaufspreis 23,30 € 20,59 € 24,82 € 

- Lieferantenskonto 0,93 € 0,31 € 1,49 € 

= Bareinkaufspreis 22,37 € 20,28 € 23,33 € 

+ Bezugskosten 0,50 € 0,80 € 0,95 € 

= Bezugspreis 22,87 € 21,08 € 24,28 € 

 

Antwort:  
Wenn man alle drei Bezugspreise vergleicht, ist das 2. Angebot mit einem Bezugspreis von 21,08 € 
am günstigsten.  
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Lösungen 

 
Kalkulationen 

2. Aufgabe (5 Punkte) 
 
Situation: Du bist mit der Planung des Sortiments beauftragt und hast mitbekommen, dass Euer 
Konkurrent braune Lederjacken im Angebot hat. Ähnliche Lederjacken hast Du schon mal bei einem 
Eurer Lieferanten angefragt. Dieser hatte Dir ein Angebot mit folgenden Konditionen gemacht: 
 
Listeneinkaufspreis/Stück: 58,50 €  
Rabatt: 12 % 
Skonto: 2,5 %  
Transportkosten/Stück: 2,50 € 
 
Euer Konkurrent bietet die Lederjacken für 110,50 € pro Stück an. Also gehst du von einem 
Bruttoverkaufspreis von 110,50 € aus. Der Handlungskostenzuschlag beträgt 35 %. 
 
Aufgabe:  
Führe auf der nächsten Seite eine komplette Differenzkalkulation durch, um zu ermitteln, ob und wenn 
ja, wie viel Gewinn Du pro Lederjacke erzielen kannst. Berechne außerdem den Gewinnzuschlag in 
Prozent. Runde auf zwei Stellen nach dem Komma. 
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Kalkulationen 

 
 

 

 
Differenzkalkulation 

der Markplatz GmbH 
	
  
 

 

Kategorie Prozent 
 

Betrag in € 

Listeneinkaufspreis  58,50 € 

- Lieferantenrabatt 12 % 7,02 € 

= Zieleinkaufspreis  51,48 € 

- Lieferantenskonto 2,5 % 1,29 € 

= Bareinkaufspreis  50,19 € 

+ Bezugskosten  2,50 € 

= Bezugspreis  52,69 € 

+ Handlungskosten 35 % 18,44 € 

= Selbstkostenpreis  71,13 € 

+ Gewinn  21,73 € 

= Nettoverkaufspreis  92,86 € 

+ Umsatzsteuer 19 % 17,64 € 

= Bruttoverkaufspreis  110,50 € 

 
Gewinnzuschlag: 30,55 % 
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Kalkulationen 

3. Aufgabe (6 Punkte) 
 
Situation: Du bist Mitarbeiter der Marktplatz GmbH. Euer Konkurrent bietet derzeit einen neuen Turbo 
Staubsauger für 79,99 € an und das Geschäft damit läuft sehr gut. Dein Chef möchte ebenfalls so 
einen Staubsauger in euer Sortiment einführen. Er möchte, dass Du den Bezugspreis und den 
Listeneinkaufspreis ermittelst.  
 
Dafür gibt er dir folgende Daten:  
Bruttoverkaufspreis: 79,99 € 
Handlungskosten: 40 % 
Transportkosten/Stk.: 4,50 € 
Gewinnzuschlag: 14 % 
Lieferantenrabatt: 10 %   
Lieferantenskonto:   2 % 
 
Aufgabe 
Führe bitte auf der nächsten Seite eine Rückwärtskalkulation durch, in der Du sowohl den 
Bezugspreis als auch den Listeneinkaufspreis bestimmst. Runde auf zwei Stellen hinter dem Komma.  
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Rückwärtskalkulation 

der Markplatz GmbH 
 
	
  

 
Kategorie Prozent 

 
Betrag in € 

Listeneinkaufspreis  42,64 € 

- Lieferantenrabatt 10 % 4,26 € 

= Zieleinkaufspreis  38,38 € 

- Lieferantenskonto 2 % 0,77 € 

= Bareinkaufspreis  37,61 € 

+ Bezugskosten 4,50 € 4,50 € 

= Bezugspreis  42,11  € 

+ Handlungskosten 40 % 16,85 € 

= Selbstkostenpreis  58,96 € 

+ Gewinnzuschlag 14 % 8,26 € 

= Nettoverkaufspreis  67,22 € 

+ Umsatzsteuer 19 % 12,77 € 

= Bruttoverkaufspreis  79,99 € 
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4. Aufgabe (5 Punkte) 
 
Situation: Du arbeitest im Einkauf der Marktplatz GmbH. Dein Unternehmen plant gerade das 
Sortiment für das Weihnachtsgeschäft und hat sich dazu entschieden, das Elektrosortiment zunächst 
um 100 goldene DVD-Player zu erweitern. Dein Chef beauftragt Dich mit der Beschaffung. Dir liegen 
für die goldenen DVD-Player zwei Angebote vor. Dein Unternehmen kalkuliert mit einem 
Handlungskostensatz von 35 % und einem Gewinnzuschlag von 15 %. Der Umsatzsteuersatz beträgt  
19 %.  
 
Aufgabe: Nimm bitte auf der nächsten Seite eine komplette Kalkulation vor, in der Du den 
Bruttoverkaufspreis pro Stück bestimmst und entscheidest, welches Angebot dein Unternehmen in 
Anspruch nehmen sollte. Runde dabei auf zwei Stellen hinter dem Komma. 
 
1. Angebot: Elektroblitz GmbH 

Warenbezeichnung DVD-Player, gold 

Preis / Stk.  70,40 € 

Rabatt, ab 20 Stk. 10 % 

Skonto 3 % 

Transportkosten gesamt 150 € 

 
2. Angebot: Konkurrent der Elektroblitz GmbH 

Warenbezeichnung DVD-Player, gold 

Preis / Stk.  72,60 € 

Rabatt, ab 20 Stk. 13 % 

Skonto - 

Transportkosten/Stk. 2,10 € 

	
  
	
  
Hattest Du Schwierigkeiten die Aufgabe zu lösen? Kennst Du schon die Prozubi Lernvideos? Nein? 
Hier kannst Du Dir ein Beispielvideo von uns zur Vorwärtskalkulation auf YouTube anschauen. 
Einfach auf den Link klicken und los geht’s!	
  https://www.youtube.com/watch?v=GepwjWve23E	
  
 
Auf YouTube findest Du jede Menge Teaser von uns und auf Prozubi.de kannst unsere Lernplattform 
jederzeit kostenlos ausprobieren. Bei uns im Shop findest Du günstige Lernpakete für alle Azubis zu 
vielen Themen von Wirtschaft- und Sozialkunde über Rechnungswesen bis hin zur Kalkulation.	
  	
  
	
  
Viele Spaß bei ausprobieren, wenn Du Fragen hast, dann schick uns gerne eine Email an 
info@prozubi.de oder schreib uns über den Chat auf Prozubi.de.  
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Vorwärtskalkulation 

der Markplatz GmbH 
 
 
 

 

Kategorie Prozent 
Angebot 1 

Angebot 1 Prozent 
Angebot 2 

Angebot 2 

Listeneinkaufspreis - 70,40 € - 72,60 € 

- Lieferantenrabatt 10 % 7,04 € 13 % 9,44 € 

= Zieleinkaufspreis - 63,36 € - 63,16 € 

- Lieferantenskonto 3 % 1,90 € - - 

= Bareinkaufspreis - 61,46 € - 63,16 € 

+ Bezugskosten - 1,50 €  - 2,10 € 

= Bezugspreis - 62,96 € - 65,26 € 

+ Handlungskosten 35 % 22,04 € 35 % 22,84 € 

= Selbstkostenpreis - 85,00 € - 88,10 € 

+ Gewinn 15 % 12,75 € 15 % 13,22 € 

= Nettoverkaufspreis - 97,75 € - 101,32 € 

+ Umsatzsteuer 19 % 18,57 € 19 % 19,25 € 

= Bruttoverkaufspreis - 116,32 € - 120,57 € 

 
 
Antwort:  
Dein Betrieb sollte das Angebot 1 nutzen, da dort der Bezugspreis bei 62,96 € liegt. Bei Angebot 2 
beträgt der Bezugspreis 65,26 €. Ermittelst du nun die Differenz der beiden Bezugspreise siehst du, 
dass ihr mit Angebot 1 pro DVD Player 2,30 € spart. Bei Angebot 1 liegt der Bruttoverkaufspreis bei 
116,32 € pro Stück, bei Angebot 2 bei 120,57 € pro Stück. 
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  


